5 losningar du forvantar dig
av-en solskyddsleverantor

Det har ar Vaxjo Markisfabrik )QILO RRRRRRRRR :

/(\



VAXJO MARKISFABRIK

Hur ser den perfekta leverantoren
av solavskarmning ut?

Man skulle kunna havda att den perfekta leverantoren ar den som
kan leverera exakt det du vill ha. Men saklart handlar det om mycket

mer an sa.

Darfor har vi identifierat de fem viktigaste grundproblemen som vi
tror att du forvantar dig losningar pa - med tillhérande beskrivning

hur vi valt att |osa det.
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Ar ni billigare 3n
era konkurrenter?

Sedan vi grundades for over 50 ar sedan har vi aldrig konkurrerat
med priset. Vi ar varken billigare eller dyrare, utan har istallet priorite-

rat ratt val av leverantorer, en egen verkstad och en utbildad och
kunnig personal.

Var historia vilar pa en solid grund av smalandskt entreprendrskap och
langsiktiga agare. Ett starkt fokus pa ansvarstagande och kostnads-
medvetenhet aterspeglas i vara transparenta prislistor. Du vet exakt
vad du betalar for, inga dolda eller ovantade tillkommande avgifter.
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butlk da de snabbt satter sig in i min situation. Sedan ar sa-
klart produkterna bra, en sjalvklar grund i samarbetet.”

- Roger, LeRo Solskydd




Hur fungerar det med leveranserna?

God planering och bra dialog med vara partners och kunder inspire-
rar oss och leder till kvalitet och leveranssakerhet i alla led. Vi samar-
betar bara med kvalitetsmedvetna underleverantorer som tillhan-
dahaller hogsta klass. Sa dven pa transportsidan.

Genom ett langsiktigt avtal med DB Schenker har vi sdkerstallt leve-
ranser i utsatt tid och med hog sakerhet, dessutom miljovanligt.

Med DB Schenker far vi miljovanliga branslen, inga onodiga transpor-
ter med tomma laster pa tillbakavagen och inga installda korningar.

Onskar man komma direkt till var fabrik for att hamta leveranser,
reservdelar eller specialbestallningar gar det saklart valdigt bra.
Var personal finns alltid tillganglig vid direktavhamtningar.

VAXJO MARKISFABRIK
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Ar ni en komplett leveranto6r?

Vart standardsortiment utvandigt ar komplett, medan vi fortfarande
vaxer invandigt. Men genom vart stora kontaktnat kan vi alltid l6sa
alla typer av bestallningar, inklusive produkter till nagot ovanligt pro-
blem eller specifikt 6nskemal. | den egna verkstaden kan vi ocksa till-
verka och montera skraddarsydda [6sningar for olika specialleveranser.

Genom att vi har en egen butik med forsaljning till slutkund har vi en
unik kunskap kring kundbehov och kundupplevelse. Den har kunska-
pen tar vi med oss i samarbetet med vara aterforsaljare. Det galler inte
minst teknikutveckling, dar vi idag ligger i framkant med |6sningar for
koppla samman vara produkter med det smarta hemmet.


http://www.vaxjomarkisfabrik.se

, , Vaxjo Markisfabrik ligger i absolut framkant nar det gal-
ler det uppkopplade hemmet och hur man kopplar upp
markiser till den nya teknik som moderna hus erbjuder.
Vi brukar traffas ett par ganger per ar och det ar en latt-
lard partner. De kan sina grejer och ar valdigt intressera-
de av utveckling.’

- Chia, Somfy
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Hur ser er service ut efter forsaljning?

En fordel med att samarbeta med oss ar att var verkstad rymmer ett stort
lager av reservdelar. Har kan man hitta det mesta, aven delar och detaljer
till aldre modeller. Med lag personalomsattning kan vi erbjuda en kunskaps-
bredd och kompetens hos vara medarbetare kring hur produkter kan byg-
gas om for att fungera och passa.

Aven om vi ir framgangsrika och har 1ang historik arbetar vi fortfarande
med smaforetagarperspektivet. Vi ser till att personligen lara kdnna vara
kunder. Vi svarar direkt och kan vi inte svaret tar vi reda pa det och ater-
kopplar. Och du slipper leta upp ditt kundnummer/ordernummer, vi vet re-
dan vad du har bestallt.

Vistaller garna upp som bollplank och bjuder pa var kunskap. Dessutom ar
vi mana om att vara aterforsaljare inte stoter pa onddig konkurrens, sa vi har
aldrig flerai samma region. Du kommer alltid vara ensam med vara produkter.
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Hur ar det att samarbeta med er,
vilka ar era varderingar?

Att kundrelationen standigt utvecklas ar viktigt for oss och darfor
har vi ett genuint intresse for vara kunders affarer. Vi bryr oss om andra
och varandra och har ett starkt fokus pa vara egna karnvarden, dar vi ar

Trygga, Kompetenta, Noggranna, Ansvarsfulla och Familjara.

Hur vi féljer vara kdrnvarden ser du pa nasta sida.
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Trygga, kompetenta, noggranna,

ansvarsfulla och familjara

Var historia vilar pa en trygg smalandsk grund, dar hantverket alltid
kommit forst. Vi ger oss aldrig forran vara kunder ar nojda.

Genom var hoga kompetens och stora hantverkskunnande garanterar
vi smarta, funktionella och hallbara [6sningar.

Vara kunders synpunkter ar viktiga for oss och tillsammans nar vi malen.
Vi aterkommer alltid som utsagt och vi ar noggranna, narvarande och
engagerade i alla samarbeten.

Med fokus pa envishet, hart arbete och ansvarstagande ar vi en langsiktig
samarbetspartner med stolta traditioner.

Ytterst handlar alla vara affarsrelationer om manniskor och hur vi behandlar

varandra. Vi arbetar i en positiv, familjar anda med dmsesidigt fortroende.
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Markisfabrik i korthet

Vaxjo

Familjeforetag som tillverkar kompletta markiser
och annat solskydd i flera modeller.

Vi har idag olika aterforsaljare som tacker storre delen
av Sverige, men vi valkomnar garna fler till oss fran alla
geografiska omraden!
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Sa har gick det till!

Var resa borjade redan 1970 nar Borje Rundqgvist blev delagare i Per-
siennfabriken. Verksamheten utvecklades bra och 1989 valde Borje att
kopa upp aven Vaxjo Markisfabrik. Foretaget var inriktat pa forsaljning till
aterforsaljare och tillsammans med sin fru Alice drev han bada foretagen
framgangsrikt framat.

Persiennfabriken saldes sedan 1998, och med tiden borjade vi sakna
kontakten med privatpersonerna (och de verkade framforallt sakna oss).
2003 borjade vi darfor ater tillverka och salja mot privatmarknaden igen
- under foretaget Vaxjo Markisfabrik.

Ar 2013 - 43 ar efter att Borje startat resan - var det s dags for ett gene-
rationsskifte och barnen tradde da in. Jorgen Rundqvist blev styrelseord-
forande och Lena Brostrom VD for Vaxjo Markisfabrik.

Nu har det snart gatt 10 ar sedan Lena och Jorgen tog 6ver. Idag investe-
v rar viivart varumarke, det sker en expansion av bade tillverkning och fa-

\\"@é M ARKISEABRIK brik. Framtiden ser ljus ut trots att vi erbjuder det basta solskyddet!
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Vill du veta mer? Hor av dig till mig.

Magnus Svensson

Forsaljningschef

E-post: magnus@vaxjomarkisfabrik.se
Telefon: 0470-3240 81

Facebook/Instagram: @VaxjoMarkisfa brik

vaxjomarkisfabrik.se
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